med & sertifisere bedriften i forhold
til ISO- standardene 9001, 14001 og
18001, sier Hatlen.

Vidtfarende

I 2003 hadde Miras Grotnes 18 mil-
lioner i omsetning. Etter 2003 gkte
omsetningen med ca. 10 millioner
pr. &r, fram til toppdret 2008 med 65
millioner.

- I de nye lokalene er vi i stand til 8 ta
unna for en omsetning p& 100 millio-
ner kroner, men da ma nok markedet
komme seg pa rett kjol igjen etter
finanskrisa, sier Hatlen.

Malet er hele tida 8 gke omsetningen,
og Miras Grotnes har derfor intensi-
vert markedsarbeidet sammen med
Miras Multimaskin AS.

- Dette har allerede gitt resultater
i form av flere store jobber, og vi
regner med at etter hvert vil marke-
det stabilisere seg igjen og vi vil veere
bedre rustet enn noen gang tidligere,
sier direktgren.

I nye lokaler blir driften mer effektiv,
med bedre logistikk og bedre plass.

- Med dette far vi unna jobber raskere,
og det krever igjen tilgang pd mer
jobb. Det er belgnninga de far for &
veere effektive pa verkstedet; mer
jobb, sier Hatlen med glimt i gyet.

Han ser lyst pa framtida.

- Etterspgrselen kommer ikke til 8 g8
tilbake de fgrste 8ra. Som sagt, s vil
nok markedet stabilisere seg. S& mye
som 95 prosent av vare kunder er fra
offshore og subseamarkedet, og her
vil nok ikke markedet stoppe opp med
det fgrste. Noen prosjekter er nok pd
"hold” nd, men kommer etter hvert i
gang.

Produktene til Miras Grotnes er vidt-
farende. Kundene befinner seg sgr i
landet, i Malaysia, Polen, Storbritan-
nia og i Brasil.

HMS

Miras Grotnes har hgyt fokus pd HMS.
Det er fem &r siden sist de hadde en
skade. Sykefravaeret ved bedriften
var i 2008 ned mot en prosent, og i
nye lokaler er dette fokuset beholdt.

- Vi skjerper oss ytterligere i de nye
lokalene og er nd etter fogrste halvar
nede pa 0,4 prosent. Vi er mer ngye
med renhold, og vi har ogsa rense-
anlegg for bade det indre og det ytre
miljget, sier Knut Hatlen.
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Nar Miras Grotnes-sjefen skal slappe av,

trener han jakthunder.

in fgrste fuglehund dres-
serte Knut Hatlen som
13-3ring, og siden har han
hatt fuglehund. Ikke nok med det,
han har dressert og avlet fram
gode eksemplarer av arten i ken-
nelen BI3 vegen.
- Det har blitt noen kull opp
gjennom ara, og det har gatt stort
sett veldig bra med
dem. Det har blitt
mange jaktcham-
pions, sier Hatlen,
som understreker
at han ikke avler
i konkurransegy-
emed.
- For meg er det

gutteturer, sier Hatlen, som sprer
opplevelsene 3ret rundt: fgrste
uka i juli er det fast tur pa lakse-
fisking i Tana sammen med en
kompis. I oktober er det tid for
storfugljakt-tur til Sverige med
en fast gjeng, og nar det naermer
seg jul er det radyrjakti Trgndelag
som gjelder.
Ellers brukes na-
turen mye til & trene
hundenei, og Hatlen
understreker at man
faktisk far de beste
jakthundene ved 3
av og til slippe fra
seg rypene - ikke
ved 3 skyte flest

viktigst & fa en sd Knut Hatlen mulig.

god jakthund som
mulig, sier Hatlen.
Han bruker hund,
jakt og fiske som
avkobling.

- I en stressa hverdag i yrkeslivet
er det greit & ha noe & roe seg ned
med. Jakt og fiske er ypperlig i sa
mate, og det har blitt noen gode

Miras Grotnes AS

Hatlen konkurrerer
ogsd med hundene
sine, og oppnadde
for fire dr siden en 2.
plass i NM-finalen.

- Det er den beste plasseringa jeg
har fatt. Det er selvfolgelig artig 3
fa premie, men det viktigste er det
gode miljget, understreker han.

Knut Hatlen med to av sine
jakthunder
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